CYFROWY

Planowany sojusz
polskich liderow
sektora TMT

19 grudnia 2019 .

Grupa Kapitatowa Cyfrowy Polsat S.A.
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Oswiadczenie

Informacje zawarte w niniejszej prezentacji mogg zawiera¢ stwierdzenia odnoszace sie
do przysztych oczekiwan, rozumiane jako wszystkie stwierdzenia (z wyjatkiem dotyczacych faktow
historycznych) w odniesieniu do naszych wynikow finansowych, strategii biznesowej oraz celow
i planow dotyczgcych przysztej dziatalnosci (fgcznie z planami odnosnie rozwoju naszych
produktéw i ustug). Stwierdzenia te nie stanowig gwarancji przysztych wynikow oraz wigzg sie
z ryzykiem i brakiem pewnosci realizacji tych oczekiwan, gdyz ze swej natury podlegajg wielu
zatozeniom, ryzykom i niepewnosci. Rzeczywiste wyniki mogg zasadniczo roznic sie od tych, ktore
wyrazono lub ktorych mozna oczekiwac na podstawie stwierdzen odnoszgcych sie do przysztych
oczekiwan. Nawet jesli nasze wyniki finansowe, strategia biznesowa oraz cele i plany dotyczace
naszej przysztej dziatalnosci sg zgodne z zawartymi w prezentacji stwierdzeniami dotyczgcymi
przysztych oczekiwan, nie musi to oznaczac, ze te stwierdzenia bedg prawdziwe dla kolejnych
okresow. Stwierdzenia te wyrazajg nasze stanowisko na dzien sporzgdzenia prezentacji.

Nie podejmujemy zadnego zobowigzania do publikowania jakichkolwiek korekt czy aktualizacji
stwierdzen zawartych w prezentacji w celu odzwierciedlenia zmian naszych oczekiwan, zmian
okolicznosci, na ktorych oparte zostaty te stwierdzenia czy tez zdarzen zaistniatych po dacie
sporzadzenia niniejszej prezentacji.
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Agenda

1. Uzasadnienie i struktura transakcji
2. Korzysci ptyngce ze strategicznego aliansu

3. Podsumowanie i Q&A
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1. Uzasadnienie i struktura
transakcji
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Strategiczny alians dwaoch polskich
liderow sektora TMT b=

e N
. CJ I reco
* #1 na polskim rynku mediéw i telekomunikacji * #1 producent oprogramowania w Polsce i CEE
* 28 lat historii statego rozwoju biznesu * #6 producent oprogramowania w Europie
* Swiadczy ustugi dla 47% polskich gospodarstw * 30 lat doswiadczenia w sektorze IT

domowych 25 tys. pracownikdw, w tym 5 tys. w Polsce

* skuteczna strategia pozwolita zdystansowac .

4,8 tys. pracownikéw zaangazowanych w R&D
wszystkich lokalnych rywali

* bogate doswiadczenie w sektorze TMT zdobyte

* petne spektrum produktow dostarczajgcych na rynku polskim oraz miedzynarodowym

content, connectivity i inne ustugi dla domu ) )
) * koncentracja na wtasnym oprogramowaniu
* peten zestaw kluczowych aktywow dla kluczowych sektoréw gospodarki
* nowe obszary rozwoju (geograficznie .

jeden z kluczowych partnerdw IT Grupy Polsat
i produktowo)

w przesztosci

* 11 lat success story na GPW

15 lat success story na GPW

Nasze organizacje fac

Polskie firmy doskonale radzace sobie z mi




/aangazowanie kapitatowe gwarancja
zaciesnienia wspoftpracy

CYFROWY

* Cyfrowy Polsat wraz ze spotkami nalezgcymi
do Pana Zygmunta Solorza zamierza naby¢

do 23% akcji, odpowiadajacych do 23% Pan Adam Géral
liczby gtoséw na WZA Asseco Poland S.A,, (zafozyciel i prezes)
kupujac je od dotychczasowych 9,74%

akcjonariuszy

CYFROWY

pozostali

* W tym celu do obecnych akcjonariuszy akcjonariusze

Asseco wystosowane zostato zaproszenie do 23%
do sktadania ofert za cene 65,0 zt/akcje

* Koszt realizacji projektu siega 1,2 mid PLN,
finansowanie ze Srodkéw wiasnych G reco
lub zadtuzenia POLAND

* W kolejnym kroku intencjg Cyfrowego
Polsatu oraz Pana Adama Gorala jest
podpisanie porozumienia akcjonariuszy,
co uzaleznione bedzie od wielkosci pakietu
akcji Asseco, w ktérego posiadanie
docelowo wejdzie Cyfrowy Polsat
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Gtowne parametry oferty

Planowane nabycie akgji

Cena za akcje

Termin rozpoczecia przyjmowania zapisOw nha akcje

Termin zakoriczenia przyjmowania zapisdw na akcje
Przewidywany dzien transakcji nabycia akcji

Przewidywany dzien rozliczenia transakcji nabycia akcji w KDPW

Finansowanie

Qi JJ2C0O

POLAND

18.221.000
65,00 zt
19/12/2019
23/12/2019
30/12/2019

30/12/2019

Srodki wtasne
lub zadtuzenie
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Kolejne kroki milowe projektu

Cyfrowy Polsat
ogtasza zaproszenie
do sktadania ofert

sprzedazy 18,2 min
akcji Asseco Poland S.A.
po cenie 65,0 zt/akcje

Cyfrowy Polsat
wchodzi
w posiadanie
znaczacego pakietu
akcji
Asseco Poland S.A.

Uruchomienie
z Panem Adamem
Goralem prac
nad trescig
porozumienia
akcjonariuszy

Podpisanie z Panem
Adamem Géralem
porozumienia
akcjonariuszy

p

Cyfrowy Polsat
uzgadnia z Asseco
warunki kontraktu

na przeprowadzenie
transformacji
systemow
informatycznych
Grupy Polsat

Podpisanie umowy
dotyczacej
transformacji
systemow
informatycznych
| rozpoczecie prac
w projekcie
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2. Korzysci ptyngce
ze strategicznego aliansu
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Oczekiwane synergie wynikajgce
ze WspOftpracy z Asseco 8-

Dalszy wzrost efektywnosci obszaru IT Grupy Polsat

Jeszcze lepsza obstuga dotychczasowych i pozyskiwanie
nowych klientow

Rozwoj nowych produktow i ustug
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Korzysci projektu z perspektywy
Cyfrowego Polsatu

¥ cYyFrowyY

CYFROWY

* Postawienie na lokalnego partnera, silnie zaangazowanego we wdrozenie nowego srodowiska
informatycznego Grupy Polsat jako sposdb na dywersyfikacje ryzyka w obszarze IT

* Koncentracja Grupy Polsat skupiona na podstawowej dziatalnosci medialno-telekomunikacyjne;.
Asseco zagwarantuje najwyzszy poziom rozwigzan i ustug IT

* Dzieki powigzaniu kapitatowemu, zapewnienie mozliwosci wptywania na kierunki rozwoju
w perspektywicznych obszarach technologicznych (ptatnosci, cyberbezpieczerstwo, business
intelligence, 5G, itp.)

* Gwarancja wsparcia dla dynamicznie rozwijajgcego sie biznesu Grupy Polsat dzieki znaczagcemu
potencjatowi kompetencyjnemu Asseco

*  Mozliwosci realizacyjne nowych produktéw i ustug dzieki skali dziatalnosci Asseco

*  Miedzynarodowe doswiadczenie Asseco inspiracjg dla dalszego rozwoju ustug $wiadczonych
przez Grupe Polsat

* Akcje Asseco Poland, o ok. 5% dividend yield, stanowig $wietng inwestycje kapitatowa
dla Cyfrowego Polsatu
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Juz dzis obszar IT Grupy Polsat generuje

blisko 400 min PLN kosztdow roczniel

* Wraz z rozwojem biznesu ztozonosé
obszaru IT w Grupie Polsat intensywnie
ros$nie

* Zapewnianie produktow skrojonych
pod potrzeby naszych klientéw bedzie

generowato dalszg presje na wzrost
kosztédw obszaru IT

*  Wysokie kompetencje z obszaru IT
kluczowe bedg rowniez dla sukcesu
projektéw B2B rozwijanych przez Netie
i Polkomtel

Nota: (1) zawiera software + hardware
(2) dotyczy Polkomtelu i Cyfrowego Polsatu

@mw

175 partnerow

i podwykonawcéw IT

295 projektow

prowadzonych w 2019-r.

522 etaty

62,6 tys.

incydentéw
rozwigzanych rocznie

obstuga operatorska 5 5 s el
5 .

rozwigzanych rocznie

24x7x365

82 tys. ofert 447

produktowych aplikacji

120 tys. zgtoszen

do service desk rocznie

9.134 TB pojemnosci 10 tys.
5-267 Serweréw brutto macierzy komputeréw PC
dyskowych na utrzymaniu
pluse dipla N ET 1A
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Oferta Asseco w Polsce w obszarze TMT

.
Referencje — media

Oprogramowanie:

Mozliwosci:

@ Systemy sprzedazy i obstugi (CRM) @& Wdrozenia kompleksowe

© Automatyzacja proceséw
biznesowych

@ Business Intelligence
(4] Middleware, EAI

® Ustugi dodane (VAS)
O Billing

€ Portale e-commerce

© Zarzadzanie zasobami sieciowymi

0 Projekty integratorskie

9 Utrzymanie systemoéw

& @

ITI GROUP "

;7 W

wirtualna polska

Referencje — telekomy

-« [ - \Mobile- <

plus® [EEANY
orange”
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NETIA@
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@ D
./'/

4 IDM
%’m

Ponad 350 inzynieréw z duzym doswiadczeniem w realizacji

najbardziej ztozonych i wymagajgcych projektéw w sektorze telekomunikacji i mediéw
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Referencje miedzynarodowe Asseco
w sektorze TMT
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Korzysci projektu z perspektywy Asseco 8

QJJ2C0

* Asseco staje sie strategicznym partnerem technologicznym dla lidera rynku telekomunikacji
i mediéw

* Zapewnienie kontynuacji realizacji projektéw w obszarze TMT w Polsce, dajgce mozliwosc¢
zwiekszenia potencjatu i dalszej ekspansji rynkowej

*  Mozliwos$¢ sprzedazy wtasnych produktow dla szerszej grupy spétek gtéwnego akcjonariusza
Cyfrowego Polsatu

* Szansa na unikalne podejscie do R&D — staty dostep do potrzeb biznesowych przetozy
sie na rozwoj innowacyjnych produktéw na najwyzszym Swiatowym poziomie

*  Mozliwosci rozwoju nowych produktéw i ustug w zakresie rozwigzarh chmurowych, loT
oraz Al a w przysztosci 5G

* Zdobycie silnej referencji od Cyfrowego Polsatu

* Umocnienie silnej pozycji na rynku oprogramowania w Europie

15



. e

3. Podsumowanie i Q&A
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Strategiczny alians z Asseco gwarancjg ptynnego
rozwoju biznesu Grupy Polsat w przysztosci 0

. POLAND

Dynamicznie rozwijajacy sie biznes Cyfrowego Polsatu wymaga stawiania

na sprawdzonych, wiarygodnych partneréow



Kontakt

. QIS 2Co

POLAND

Grzegorz Para Katarzyna Szczepaniak-Pietka

Dyrektor Relacji Inwestorskich Investor Relations Manager

Telefon: +48 (22) 426 8562 Telefon: +48 512 846 058

Email: gpara@cyfrowypolsat.pl Email: katarzyna.szczepaniak-pietka@asseco.pl

https://grupapolsat.pl https://inwestor.asseco.com
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